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Unsere Empfehlung:

Kombinieren Sie Ihren Auftritt als Aussteller/Partner mit einer Anzeige in dem BME Eink&ufermagazin
BIP Best in Procurement! Sie positionieren sich dadurch zuséatzlich in einem exklusiven journalistischen
Umfeld zu Trends und Fakten rund um die Beschaffung bei einem direkten Verteiler von 15.500
Einkauferkontakten! Wir beraten Sie sehr gerne!

Leistungspaket fur Aussteller

Ihre Unternehmensdarstellung im Vorfeld der Veranstaltung
e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo in der Veranstaltungs-Broschire (Auflage
ca. 15.000) oder PDF Broschiure in hervorgehobener Form unter der Rubrik Aussteller
e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo auf der Veranstaltungs-Website, zuziglich
Link zu lhrer Unternehmens-Website in hervorgehobener Form unter der Rubrik Aussteller

Ihre Teilnahmekarte
e 1 Gastkarte der Veranstaltung zur Weitergabe an lhre Kunden. Die Gastkarte beinhaltet die
Dokumentation und die angebotene Verpflegung im Rahmen der Veranstaltung.
Bei Abnahme weiterer Teilnahmekarten werden 25% Rabatt auf die jeweilige Teilnahmegebuhr
gegeben.

Ilhre Produkt- und Dienstleistungsvorstellung wahrend der Veranstaltung

¢ Prasentationsflache von 6gm (3m x 2m)

e 1 Person als Standbetreuer (ohne Zugang zu den Vortragen) inkl. Verpflegung durch den
Veranstalter im Rahmen der Veranstaltung ist inklusive. Jeder zusétzliche Standbetreuer wird
mit EUR 100,--/pro Tag nachberechnet.

¢ |hrInformationsmaterial auf dem BME-Auslagentisch

Marketingservice

e Der Vertragspartner erhalt 2 Wochen vor dem Event die Teilnehmerliste (Position und
Unternehmen) zur internen Vorbereitung zugesendet. Bitte nicht fiir Ansprache der
Teilnehmer vor Eventbeginn nutzen!
Auf Wunsch erhalten Sie Konferenz-Broschiren fir Ihr eigenes Kunden-Mailing

e Der Veranstalter unterstiitzt Ihre Marketingaktivitaten, in dem die Durchfihrung und
Umsetzung lhres Mailings tbernommen wird. Bis zu 150 Adressen bzw. Postversendungen
sind in der Bearbeitung und im Porto kostenfrei. Die Datenschutzbestimmungen fir lhre
Adressen werden von uns gewahrt.

e Uber Ihre Einladung kénnen sich Teilnehmer mit einem Rabatt von 10% auf die
Teilnahmegebihr registrieren lassen. Ein Code-Verfahren regelt den Prozess.

Konditionen auf Anfrage

BME Marketing GmbH « Bolongarostral3e 82 « 65929 Frankfurt/Main Bankverbindung: Deutsche Bank Ffm, Kto. 091 470 500, BLZ 500 700 10 1
Tel.: (069) 308 38-100  Fax: (069) 308 38-199 Handelsregister: HRB 86570, Frankfurt/Main
Internet: www.bme-marketing.de Geschaftsfuhrerin: Gerardina Pantanella
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PARTNER

Ihre Unternehmensdarstellung im Vorfeld der Veranstaltung
e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo in der Veranstaltungs-Broschire (Auflage
ca. 15.000) oder PDF Broschure in hervorgehobener Form unter der Rubrik Partner
¢ |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo auf der Veranstaltungs-Website, zuziglich
Link zu Ihrer Unternehmens-Website in hervorgehobener Form unter der Rubrik Partner

Ihr Know-how Transfer im Rahmen der Veranstaltung
e Inhaltliche Einbindung mit einem Co-Referat (Ilhr Unternehmen und Ihr Referenzkunde) im
Rahmen der Veranstaltung fir ca. 40-45 Minuten
e Fir beide Sprecher ist eine Teilnahme Uber die Veranstaltungstage inklusive

Ihre Teilnahmekarten
e 1 Gastkarte der Veranstaltung zur Weitergabe an lhre Kunden. Die Gastkarte beinhaltet die
Dokumentation und die angebotene Verpflegung im Rahmen der Veranstaltung.
Bei Abnahme weiterer Teilnahmekarten werden 25% Rabatt auf die jeweilige Teilnahmegebuhr
gegeben

Ihre Produkt- und Dienstleistungsvorstellung wahrend der Veranstaltung
e lhr Informationsmaterial auf dem BME-Auslagentisch
sowie eine der folgenden Leistungen zur Auswahl:
e Prasentationsflache von 6gm im Rahmen der begleitenden Fachausstellung. 2 Personen als

Standbetreuer (ohne Zugang zu den Vortragen) inkl. Verpflegung durch den Veranstalter im
Rahmen der Veranstaltung

oder

e |hre Schreibmappen auf den Teilnehmerplatzen (exklusiv)
oder

e lhr Welcome-Prasent wird am Teilnehmer-Check-in verteilt (exklusiv)
oder

o lhre Produkt/Unternehmensbroschiire als Auslage auf den Teilnehmerpléatzen (exklusiv)

Marketingservice

e Der Vertragspartner erhadlt 2 Wochen vor dem Event die Teilnehmerliste (Position und
Unternehmen) zur internen Vorbereitung zugesendet. Bitte nicht fiir Ansprache der
Teilnehmer vor Eventbeginn nutzen!

e Auf Wunsch erhalten Sie Konferenz-Broschiiren fir lhr eigenes Kunden-Mailing

e Der Veranstalter unterstitzt Ihre Marketingaktivitaten, in dem die Durchfiihrung und
Umsetzung lhres Mailings ibernommen wird. Bis zu 150 Adressen bzw. Postversendungen
sind in der Bearbeitung und im Porto kostenfrei. Die Datenschutzbestimmungen fiir lhre
Adressen werden von uns gewahrt.

e Uber Ihre Einladung kdénnen sich Teilnehmer mit einem Rabatt von 10% auf die
Teilnahmegebihr registrieren lassen. Ein Code-Verfahren regelt den Prozess.

Konditionen auf Anfrage

BME Marketing GmbH « Bolongarostral3e 82 « 65929 Frankfurt/Main Bankverbindung: Deutsche Bank Ffm, Kto. 091 470 500, BLZ 500 700 10 2
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EXKLUSIV-PARTNER

Ihre Unternehmensdarstellung im Vorfeld der Veranstaltung
e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo in der Veranstaltungs-Broschire (Auflage
ca. 15.000) oder PDF Broschiure in hervorgehobener Form unter der Rubrik Exklusiv-Partner
e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo auf der Veranstaltungs-Website, zuziglich
Link zu Ihrer Unternehmens-Website in hervorgehobener Form unter der Rubrik Exklusiv-
Partner

Ihr Know-how Transfer im Rahmen der Veranstaltung
e Inhaltliche Einbindung mit einem Co-Referat (Ilhr Unternehmen und Ihr Referenzkunde) im
Rahmen der Veranstaltung fiir ca. 40-45 Minuten
e Fir beide Sprecher ist eine Teilnahme Uber die Veranstaltungstage inklusive

Ihre Teilnahmekarten
e 2 Gastkarten der Veranstaltung zur Weitergabe an lhre Kunden. Die Gastkarten beinhalten die
Dokumentation und die angebotene Verpflegung im Rahmen der Veranstaltung
o 1 Freikarte zur Weitergabe an Ihre Mitarbeiter. Die Freikarte beinhaltet die Dokumentation und
die angebotene Verpflegung durch den Veranstalter im Rahmen der Veranstaltung.
Bei Abnahme weiterer Teilnahmekarten werden 25% Rabatt auf die jeweilige Teilnahmegebihr
gegeben

Ihre Produkt- und Dienstleistungsvorstellung wahrend der Veranstaltung

e Prasentationsflache von 6gm (3m x 2m)

e 1 Person als Standbetreuer (ohne Zugang zu den Vortragen) inkl. Verpflegung durch den
Veranstalter im Rahmen der Veranstaltung. Jeder zusatzliche Standbetreuer wird mit EUR
100,--/pro Tag nachberechnet.

¢ |hrInformationsmaterial auf dem BME-Auslagentisch

Ihre Brandwirkung im Rahmen der Veranstaltung
e |hre Schreibmappen und Stifte auf den Platzen der Teilnehmer (exklusiv)

Marketingservice

o Der Vertragspartner erhalt 2 Wochen vor dem Event die Teilnehmerliste (Position und
Unternehmen) zur internen Vorbereitung zugesendet. Bitte nicht fir Ansprache der
Teilnehmer vor Eventbeginn nutzen!

e Auf Wunsch erhalten Sie Konferenz-Broschiiren fir lhr eigenes Kunden-Mailing

e Der Veranstalter unterstitzt Ihre Marketingaktivitaten, in dem die Durchfiihrung und
Umsetzung lhres Mailings ibernommen wird. Bis zu 150 Adressen bzw. Postversendungen
sind in der Bearbeitung und im Porto kostenfrei. Die Datenschutzbestimmungen fiir lhre
Adressen werden von uns gewahrt.

e Uber Ihre Einladung kénnen sich Teilnehmer mit einem Rabatt von 10% auf die
Teilnahmegebuhr registrieren lassen. Ein Code-Verfahren regelt den Prozess.

Konditionen auf Anfrage

BME Marketing GmbH  Bolongarostral3e 82 « 65929 Frankfurt/Main Bankverbindung: Deutsche Bank Ffm, Kto. 091 470 500, BLZ 500 700 10 3
Tel.: (069) 308 38-100  Fax: (069) 308 38-199 Handelsregister: HRB 86570, Frankfurt/Main
Internet: www.bme-marketing.de Geschaftsfuhrerin: Gerardina Pantanella
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PREMIUM-PARTNER

Ihre Unternehmensdarstellung im Vorfeld der Veranstaltung

e |hr Unternehmenslogo exklusiv auf der Titelseite des Veranstaltungsbroschiire (Auflage ca.
15.000)

e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo in der Broschire (Auflage ca. 15.000) oder
PDF Broschire in hervorgehobener Form unter der Rubrik Premium-Partner

e |hr Unternehmensportrait und Unternehmenslogo auf der Veranstaltungs-Website, zuziglich
Link zu lhrer Unternehmens-Website in hervorgehobener Form unter der Rubrik Premium-
Partner

Ihr Know-how Transfer im Rahmen der Veranstaltung
¢ Inhaltliche Einbindung mit einem Co-Referat (Ihr Unternehmen und Ihr Referenzkunde) im
Rahmen der Veranstaltung fiir ca. 40-45 Minuten
e Fur zwei Sprecher ist die Teilnahme im Rahmen der Veranstaltung inklusive
e Kurze BegrifRungsrede (max. 3 Minuten) im Plenum vor dem ersten Referentenvortrag

Ihre Teilnahmekarten
e 2 Gastkarten der Veranstaltung zur Weitergabe an Ihre Kunden. Die Gastkarten beinhalten die
Dokumentation und die angebotene Verpflegung im Rahmen der Veranstaltung
e 2 Freikarten zur Weitergabe an lhre Mitarbeiter. Die Freikarten beinhalten die Dokumentation
und die angebotene Verpflegung im Rahmen der Veranstaltung
Bei Abnahme weiterer Teilnahmekarten werden 25% Rabatt auf die jeweilige Teilnahmegebihr
gegeben

Ihre Produkt- und Dienstleistungsvorstellung wahrend der Veranstaltung

e Prasentationsflache von 6gm (3m x 2m)

e 2 Personen als Standbetreuer (ohne Zugang zu den Vortragen) inkl. Verpflegung durch den
Veranstalter im Rahmen der Veranstaltung. Jeder zusatzliche Standbetreuer wird mit EUR
100,--/pro Tag nachberechnet.

e |hr Informationsmaterial (max. 16 Seiten) wird am Check-In mit den Tagungsunterlagen
ausgeteilt

Ihre Brandwirkung im Rahmen der Veranstaltung
e Ausgabe lhres Welcome-Prasents exklusiv am Check-In an alle Teilnehmer
e |hr Unternehmenslogo auf den Namensschildern der Teilnehmer, gemeinsam mit dem BME-Logo

Marketingservice

o Der Vertragspartner erhalt 2 Wochen vor dem Event die Teilnehmerliste (Position und
Unternehmen) zur internen Vorbereitung zugesendet.

o Auf Wunsch erhalten Sie Konferenz-Broschiren fur Ihr eigenes Kunden-Mailing

e Der Veranstalter unterstutzt Ihre Marketingaktivitéaten, in dem die Durchfiihrung und
Umsetzung lhres Mailings tbernommen wird. Bis zu 150 Adressen bzw. Postversendungen
sind in der Bearbeitung und im Porto kostenfrei. Die Datenschutzbestimmungen fur lhre
Adressen werden von uns gewabhrt.

e Uber Ihre Einladung kénnen sich Teilnehmer mit einem Rabatt von 10% auf die
Teilnahmegebihr registrieren lassen. Ein Code-Verfahren regelt den Prozess.

Konditionen auf Anfrage

Die vorgenannten Angebote sind freibleibend und unverbindlich. Alle vorgenannten Preise verstehen sich zuziglich der gesetzlichen
Mehrwertsteuer. Reisekosten und/oder etwaige Honorare fur Mitarbeiter des Partners oder seines Referenzkunden gehen zu Lasten des Partners.
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